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Medio de pago

tarjeta sin

contacto Mifare Classic

Multiperfil, Multiproducto —> Integracion
Multioperador Multicontrato tarifaria

Alto nivel de seguridad

Precio adecuado
(en la antena)

Integridad, disponibilidad
y confidencialidad de la
informacion transaccional
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Clearing unico y
centralizado




Producto dificil de implementar

usuario feliz complejidad
con producto B uso
actual

estudios
it cuantitativos transparencia
baja tasa y cualitativos transaccion

bancarizacion
Inquietud por
aumento de costo viaje
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Producto Multivia

MULTIVIA®
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NOMBRE MULTIVIA

Transmite la idea de mayor
amplitud de usos, servicios y tipos
de transporte

CONCEPTOS ATRANSMITIR
‘ viajes a tarifa rebajada
‘ rapidez en las tx

‘ alta tecnologia

‘ seguridad en las tx

«El medio mas economico
rapido, seguro y comodo
para pagar el transporte
publico»
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Producto Multivia

videos
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Modelo de Negocio

Operador Administrador Red Emision de

tecnoléaico fondos de tarjetas y
: transporte de carga postventa

Administrador Financiero Transantiago

Oportunidad 2:
Oportunidad 1: Contrato red de carga

Venta Multivia

OPCIONES

Ser operadores <—

Operadores

de transporte

Buses

Participar del negocio <
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Contrato por 12  *Aseguralos pagos al transporte

anos con AFT sAsegura la calidad de servicio
(inicia 2007) *Rentabiliza un proceso de costos




Modelo de negocio: ingresos

m Canal de venta

» publicidad

m Retail

W servicios

m telefonia movil

m fibra Optica

m terremos vy edificios
® Intermodales

® Ingresos tarifarios = Ingresos no Tarifarios
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Contrato por 12 *Asegura los pagos
afios con AFT *Asegura la calidad de servicio

(inicia 2007)  eRentabiliza un proceso de costos




El nuevo escenario

No hay
incentivos para Bajar costos
aumentar los operacionales
puntos de venta

AFT tiene 30%
Recaudacion se de las cargas
mantiene (ya _ (con 1.500
tenemos el 70%) No existen puntos en
Incentivos superficie)
para
desarrollar
eficiencias

Al tener el 100% de la recaudacion si existen
incentivos para ser mas eficientes




El nuevo Escenario

Operador Administrador Red Emision de

tecnoléaico fondos de tarjetas y
: transporte de carga postventa

Administrador Financiero Transantiago

Operadores

de transporte

Buses
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El nuevo Escenario

Emision de
tarjetas y
postventa

Operador Administrador

tecnolégico fondos de
transporte

Red
de carga

Administrador Metro
Financiero
Transantiago

Operador
tecnoldgico

O d

: eraaores
Oportunidad: ser deptransporte
duenos del negocio

(aumentar ingresos)
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Proximos desafios!!

Implementar mejoras para aumentar la
satisfaccidon de los usuarios a menor costo

- Mejorar red de carga «salir de las casas» (colegios,
universidades, empresas)

- Nuevas tecnologias (tecnologia Webpay, recarga con
teléfonos moviles y modelo de pago en la Banca)

- Migrar de Mifare a Mifare Plus.

Ne 22T

Implementar Migracion del modelo
operacional AFT-Metro sin provocar

iImpacto en la Ciudad (1 Julio)
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